
Nota:
Este año vendí 180 bots con IA

Currículum

Fric
Martínez
Closer de ventas



Me encanta
crear cosas



Pero me gusta más
convertirlas en dinero.



Los ingenieros
crean cosas increíbles,



pero no les entiendo nada...



¿Sabes quién se
confunde también?



Sus propios
clientes

Ahí es donde entro yo...



Mi talento es:



Convertir
algo complejo,



en una presentación



que los leads entiendan
fácilmente.

(como este PDF)



En el mundo tecnológico:

NO VENDE QUIEN
SABE MÁS...





ASÍ ES MI
PROCESO:

Al entrar a la videollamada con el lead,





lo primero que hago es
conectar emocionalmente



(caer bien y
dar confianza)



Lo escucho para entender
sus necesidades,



presento los servicios (visualmente),



y muestro soluciones
para su caso particular.



Resuelvo todas sus objeciones,



y cierro la venta.







Organika
2002 fundé

Agencia de creación visual



2007 formé
Una comunidad
con 230,000 creativos



Speaker
Mi audiencia ideal:
Equipos comerciales

desde 2008



desde 2015
Autor (8 libros ilustrados)



startups

2021
Conductor
de mi propio
programa en
TV Azteca
sobre startups



Actualmente:



Hola, soy el asistente del Dr. Peña

Agendar cita

Reagendar cita

Cancelar cita

Hacer una pregunta

Quiero agendar una consulta

Perfecto, ¿qué día te queda bien?

Escribe un mensaje

02:03

02:03Cerré +180 ventas

Empresa que vende bots con IA
Soy Closer de



Estoy buscando una
empresa bien establecida

Un cambio.
¿Qué sigue?



para ofrecer mi capacidad
de explicar y cerrar ventas.



Por eso estoy en
contacto contigo.



Platiquemos.



Fric
Martínez
closer

https://www.linkedin.com/in/susanahttps:/www.linkedin.com/in/susana-viramontes-serna-6a212ba0/-viramontes-serna-6a212ba0/
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